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So fing alles an



Handler, Landwirt, Grindungswillen...

Alle sagten: ,Das geht nicht!”

Dann kamen drei, die wussten das nicht und
haben es einfach gemacht.
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Der Zeitpunkt
ist entscheidend

* Fortschreitender Strukturwandel
* Hoher Margendruck

* Hohe Preisvolatilitat

» Vertikale Integration

« Konsolidierung

* Klimaschutz

« COVID

* Krieg
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Die Ausgangssituation



Das Management Team

Aus der Branche - fiir die Branche

Tobias Fallmeier, CEQ

Tobias Fallmeier halt einen M.Sc.
in Agribusiness und ist Mitgriinder
von cropspot. Er hat profunde
Kenntnisse Uber Qualitaten,
Beschaffung, Handel und Logistik
der weltweiten Getreide- und
Olsaatenmaérkte. Mit seiner
internationalen Berufserfahrung
im Agrarhandel wurde er zudem
als Schiedsrichter des Agrarhandel
e.V.ander Hamburger Bérse
bestellt.

Maximilian von Weichs, C00

Maximilian von Weichs halt ein
M.Sc. in Pflanzenbau und ist
Mitgrinder. Er stammt von einem
landwirtschaftlichen Betrieb in
Nordrhein-Westfalen. Er hat
einen engen Bezug zur
landwirtschaftlichen Praxis und
einumfangreiches Netzwerk.
Seine Hands-0On-Mentalitat ist
sein Markenzeichen und er kennt
die Belange des
Landhandelsgeschaft genau.

Sebastian Wetzel, CTO

Sebastian Wetzel ist Software
Engineer mit langjahriger
Erfahrung in der Programmierung
und Koordinierung von B2C und
B2B Plattformen. Seine Starke ist
es, analoge Arbeits- und
Geschéaftsprozesse zu validieren,
sie digital zu transformieren und
schlussendlich erfolgreich
umzusetzen.

——

Dr. Hinnerk Gnutzmann, Mitgriinder

Promovierter Volkswirt und
Mitgrinder von cropspot.
Seine Erfahrung und
Leidenschaft sind IT-Projekte
und Start-Ups. Mit mehrals 15
Jahren Erfahrungim
E-Commerce hat er die
Plattform aufgebaut und ist far
die weitere Umsetzung der
Ideen und Visionen zustandig.



Status Quo Gpot

Unser bisheriger Weg GHV* (Year-to-Date)

43,0
cropspotist eine Onlineplattform mit einem 326
intelligenten Matching-Algorithmus, die den Handel |
mit Getreide, Olsaaten und Nischenkulturen im
europaischen Markt digitalisiert. 18,9 18,8
13,3
Seit dem Markteintritt 2020 wurden rund 350.000 t W 2020 75 83 73 9,4
Getreideerzeugnisse mit einem Warenwert von Uber 2021 3,0 l 14 I
70 Mio. € Uber cropspot gehandelt. = 2022 o1 — l
(Stand 31.12.2022) a1 Q@ a3 Q4

*Gross Merchandising Volume, gehandelter Brutto-Warenwert in Mio. €

> 4.000 > 350 + 65 %

Registrierte Landwirte Registrierte Handler Nutzerwachstum 2022

D7 @ 80.000 € > 10.000

Inserate / Tag GMV pro Kontrakt Verhandlungen




Landwirtschaftliche

Betriebe stehen vor der Landwirten haben das Gefuhl

Herausforderung ihre 3 von 5 keinen fairen Preis zu
Ernte optimal zu bekommen.

vermarkten.

: Dies ist besonders auf die
Das Interesse an einem

: ) ; : intransparente Preisbildun
Piesuzigieiich IEgt oe! 800/ ' und der?volatilen Markt ’
uber O [

zuruckzufuhren.

Quelle: Umfrage im Rahmen der Kooperation mit der Influencerin Marie Hoffmann



Das Problem

LandWirte Verlieren Geld Preis-Psychologie der Vermarktung
durCh fEhlende . _ Uberzeugung Haufig versaumt
Vermarktungsroutine e i) S8 ek g verkaufen

Vertrauen

Die Preisfindung in der Vermarktung
unterliegt vielen globalen
Einflussfaktoren und einer hohen
Volatilitat, die ein Landwirt im Alltag e
nicht verfolgen kann. Vorsicht

Die Suche nach Uberregionalen

Handelspartnernist aufwendig.

Asymmetrische Marktinformationen

schranken gewinnmaximierendes Kurstrend |

Handeln ein und fordern VAR ~ Kapitulation
emotionales Verkaufsverhalten. (Ubertriebener Pessimismus)

Potentielle Gewinne werden nicht

realisiert.




Das Problem
Analoge Liicke in der Wertschopfungskette

&:& X M/

Produktion Handel Verarbeitung

»

- Analoge Prozesse
- Aufwendige Kommunikation
- Medienbriche

!

Effektivitat & Effizienz steigern




Unsere Losung

Die Plattformlosung fiir digitale Wertschopfung
im Agrarhandel

@ Intelligente Assistenten
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Unser Ziel ist es, die landwirtschaftliche Wertschopfungskette
transparenter, nachhaltiger und am Ende auch profitabler zu machen. | —
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Das Produkt

aus Sicht des Landwirts



Das Produkt
Was wir tun konnen

Ihre Ware am Markt platzieren.

Inserieren Sie lhre Ernte auf cropspot, erhalten Sie
Kaufangebote und verhandeln Sie den besten Preis.

dort 34439 Willebadessen

xErnte

. oz Preise vergleichbar machen.

00-Raps 2022 Monat Sep 2022

Wir bandeln fir Sie Kaufgesuche von mehr als 200
Handlern und der verarbeitenden Industrie. Nutzen Sie

00-Raps 2022 Monat Sep 2022

00-Raps 2022 Verbandlich Okt 2022 - Dez 2022

otape: (| e iR den Preisvergleich und finden Sie so lhren
= Vermarktungspartner.

Analyse und individuelle Betreuung

Wir bauen mit Ihnen nachhaltige Vermarktungsstrategien
auf und setzen sie mit Hilfe von Zielpreisdefinitionen und
Preisalarmfunktionen erfolgreich um.



# Nachfragen . Angebote Sortieren nach Relevanz

F-Gerste - Ernte 2022

Menge 50 ¢(Teil
Preisvorsteliung: k. A.

Ackerbohne - Ernte 2022

Menge 250 t(Teilmenge maglich
Hig Preisvorstellung: 340,00 €/t
inde Mug Gy ‘
DortMind Giilnger F-Roggen - Emnte 2022
Kassel Leipzig
Disseldorf Weitlent
Deutschland Menge: 250t(Tellmenge
Kol Weimar Preisvorstellung: 265,00 €/t
6ln
Marburg
Bonn

Triticale - Ernte 2022

Frankfurt
{ am Main

Menge 2501t(Teilmenge mdg
i\ Preisvorstellung: 275,00 €/t
uxemburg|

Ldxemburg

So
funktioniert
cropspot

Finden Sie heraus, wie die Verwendung unserer
Plattform lhre Vermarktung optimieren kann.




¥ Nachfragen Angebote

Angebot
erstellen

© standardisierte Qualitat @

Spezifische Qualitat @

Schritt
1/3

Inseratstyp

© Angebot Nachfrage

Artikel Giiteklasse
Weizen M B-Weizen

Erntejahr Herkunft
2022 b4 Deutschland

X

Sie registrieren sich und fullen Ihr Profil
vollstandig aus.

Stellen Sie Ihre Ernte auf cropspot ein
und werden Sie sichtbar fUr potentielle
Kaufer.

Bieten Sie Ihre Ware an, verhandeln Sie
und schlieBen Sie Kontrakte ab.



Preisticker mit taglichen Live-
Preisen fur Ihrén Betrieb

Taglich neue Frei Fuhre-Preise fur Ihre Produkte

Preise sind live an die MATIF gekoppelt

Bestpreis-Filter

Direkt Menge anbieten und Preis sichern

lhre Tagespreise fiir den Standort
23972 Metelsdorf

B-Weizen 2022
ExErnte

508,50

Ackerbohne 2022

Monat Okt 2022

F-Gerste 2022
ExErmte

300,00

F-Gerste 2022
ExEmte

266,50.

00-Raps 2022
ExEmte

657,50



it dem Dashboard haben Sie lhre
Vermarktung jederzeit im Blick

irktungshistorie einsehen und individuell filtern
ieren und vergleichen Sie |hr Vermarktungsverhalten

f auf alle Schlussscheine via Direktdownload

Umsatz Gesamt
730.131€
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Das Produkt

aus Sicht von Handel und Industrie




Das Produkt Immer aktuell durch MATIF-Kopplung.
WaS er aanEten Auf cropspot sind Inserate, Gebote und Offerten durch

Kopplung an die MATIF-Kurse immer sekundengenau.
Dies spart viel Zeit in volatilen Markten und dem
stressigen Arbeitsalltag.

Mit Preisticker live in der Landwirtschaft.

Im Preisticker wird Ihr Kaufinteresse pramienbasiert und
frachtbereinigt in die Landwirtschaft Ubersetzt.
Tagesqultig, sekundengenau und nur im Umkreis |hrer
Wahl. Bamit sind Ihre Kunden und jene, die es noch
werden wollen, immer personlich und top aktuell
informiert.

Papiermarkt fur Grol3handelsgeschaft.

Schnellinformiert Uber Brief- und Geldstellen,
Pramienkontrakte und Sofortkauf- bzw. Verkaufsoption.




¥ Nachfragen Angebote

Inseratstyp
Angebot @ Nachfrage

Artikel Giteklasse

Weizen v B-Weizen v

Erntejahr Herkunft

2023 v Deutschiand v
Standardisierte Qualitat @ @ Spezifische Qualitat @

Protein{min %)

Fallzahl{min sec)

Hektolitergewicht (min kg/hl)

Feuchtigkeit(max %)

B Besatz(max %)

@ Bruchkorn(max %)

GN}H‘E;«::EJ

Nachfrage erstellen Schritt

)

Sie erstellen Ihr pramienbasiertes
Franko-Inserat fur den GroBhandel
und/oder die Landwirtschaft.

cropspot ubersetzt die Preise pramien-
und frachtbereinigt in die Landwirtschaft
und informiert passende Kaufer, sowie
Verkaufer aus Handel und Industrie.

Sie erhalten eine Benachrichtigung uber
eingehende Gebote und Offerten via
Mail und SMS.



Y Filter

B nachfragen [ Angebote

@ Hite 2 Beispiel Han

Editieren

Liste

Mit dem Preisticker taglich Live-
Preise fur die Landwirtschaft

* Franko Inserat erstellen, Pramie
tagesaktuell anpassen und
automatisch Frei Fuhre-Preise im
definierten Umkreis versenden

* Preisesindlive an die MATIF gekoppelt

* (Offertenerhalten, buchenund der
Kontrakt wird digital erstellt



“Brief” und "Geld"
auf einen Blick

* Mitdem Paritatsfilter gezielt
beobachten

« Pramienkontrakte schlieBen

* Sofortkauf-/Sofortverkauf-
Option fur schnelle Abschlisse




Lessons Learned



LESSONS LEARNED:
lterativer Ansatz




FAZIT
Einfach. Digital.
Personlich.

» Gewohnheitsbarrieren Gberwinden
* Unsicherheiten nehmen

* Mit Risikoaversion umgehen
« Synergiepotentiale ausloten
« Symbiose statt Einverleibung
» Alle Moglichkeiten nutzen

« GroBenwahn bringt voran



.Meine Sicht der Vermarktung”



Vielen Dank fur die
Aufmerksamkeit!
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